ADANA TICARET ODASI

Basin Biilteni

Ihracat Hamlesi Programn’na katilan 36 kursiyerin sertifikalan diizenlenen torenle verildi:

Adana Ticaret Odasi’’ndan ihracata onemli katka...

Uyelerinin yurtdis1 pazarlara agilmalarini saglayabilme hedefiyle diizenledigi faaliyetlerini araliksiz siirdiiren Adana
Ticaret Odasi’nin, bu kapsamda ihtiya¢ duyulan dis ticaret uzmanlarinin yetistirilmesine yonelik son egitimi de basariyla
tamamlandi. Adana Ticaret Odasi tarafindan ikincisi gergeklestirilen, “2017 Yili Ihracat Hamlesi Prograni”m
tamamlayan 36 kursiyere diizenlenen bir térenle sertifikalar1 dagitildi.

ATO Meclis salonunda gergeklestirilen sertifika toreninde konusan Yonetim Kurulu Bagkan Yardimcist Mehmet
Sahbaz, ticaretteki en 6nemli unsurun ihracat oldugunu belirterek, “Ticarete karlilik agisindan bakarsaniz, ihrag ettiginiz
bir birim {iriinden, yurtigine satmis oldugunuz ii¢ birim liriinden daha fazla kazanirsiniz. O nedenle iiretim ve ticaret yapan
herkesin ihracati ogrenmesi ve uygulamasi gerekiyor. Egitiminizi basariyla tamamladimz ve bundan sonra goérev
yaptiginiz ve yapacaginiz firmalarmizin ismini en kisa zamanda vergi rekortmenleri listesinde gérmek istiyoruz” dedi.

Konugmanin ardindan egitimi basariya tamamlayan firma temsilcilerine ATO Bagkan Yardimcis1 Mehmet Sahbaz,
Yonetim Kurulu iiyeleri Sahin Gilineser, Mehmet Sah Aba, Naci Heybeli ve Ziya Alim Koger’in yani sira, ATO
Danisman1 ve Ihracat Hamlesi Projesi Koordinatérii Prof. Dr. Nejat Erk, Cag Universitesi Ogretim Uyesi Yrd. Dog. Dr.
Ibrahim Inan, Giimriik Miisaviri Tiirkan Cerrahoglu ve Genel Koordinatdrii Miinevver Demiral, Netlog Global
Forwarding Bolge Miidiirii Nebi Arioglu, Av. Ebru Dénmez, Tiirk Ekonomi Bankasi Dig Ticaret Merkezleri Miidiirii
Turan Akin ve Giiney Celik Hasir Dis Ticaret Miidiirii Omer Kaplan tarafindan sertifikalar1 verildi.

30 saatlik egitimde katilimcilara, “Firma stratejisi ve Siireci, Neden Thracat, Rekabet ve Rekabet giicii, Dis Ticarette
Odeme Sekilleri ve Finansman, Akreditif ve Teslim Sekilleri, Ihracatin Tesviki ve Eximbank, Uriin, Kalite ve Fiyat
[liskisi, Giimriikleme Siireci Yasanacak Sorunlar, Lojistik Stratejileri, Pazar Arastirmasi ve Yurt Dis1 Pazarlama, Hukuki
Sorunlar ve Sozlesmeler ve Kritik Basar1 Kosullar1” konular1 anlatildi.

ATO’nun dis ticaret faaliyetleri

Adana’da firetilen tirtinlerin ihracata doniistirilemediginden kentin iiretiminin degerlendirilemedigini, bu durumun
bir¢ok isletmenin kaliteli iiretim yapmasina karsin ihracat asamasinda bilgi eksikliginden biirokrasiye takilmalarindan
kaynaklandigini tespit eden Adana Ticaret Odasi, son yillarda ihracatin artirilabilmesine yonelik ciddi ¢aligsmalar yapiyor.

Ik asamada Adana’nmn ihracat rakamlarmi artrmaya yonelik, “ihracat Hamlesi Projesi” hazirlayarak firma
yoneticilerine, ikinci agamada ise dis ticaret firmalarinin ¢alisanlarina yonelik dis ticaret egitimleri veren ve ardindan da
bu firmalara dis ticaret damismanlik destegi sunan ATO, iyelerine tiretim yontemlerini basit yatirimlarla gelistirip
degistirdikleri takdirde daha verimli olabileceklerini ve daha farkli pazarlara ulasabileceklerini 6rneklerle anlatiyor.

Adana Ticaret Odasi’nin bu yonde diizenledigi ilk etkinliklerin ardindan Adana’nin dis ticaret rakamlarinda belirgin
artiglar yasanmaya basladi. Projelerin birbiri ardina hayata gegirilmesiyle daha once ihracat yapmayan ATO iiyelerinin
yurtdisina mal satmaya basladiklar1 goriiliirken, bu gelismeler beraberinde yeni projeleri de giindeme getirdi.

Adana Ticaret Odasi, Ekonomi Bakanlig tarafindan uygulamaya konulan Uluslararasi Rekabet¢iligin Gelistirilmesi
(UR-GE) Projesi kapsaminda oncelik verdigi makina ve mobilya sektorlerinin uluslararasi pazarlara agilmalar1 yoniinde
onemli katkilarda bulundu. Ihracatta basarili olmanin yolunun firmalarin kendilerini tamtip yeni ticari isbirlikleri
kurabilecekleri uluslararas1 fuarlara katilimdan gectigini géren Adana Ticaret Odasi, 2014 yilinda “Meslek Komiteleri
Fuar Destek Programini” devreye koydu. Buna gore, ATO biinyesindeki her Meslek Komitesi’ne, yilda bir kez kendi
sektorleriyle ilgili uluslararasi bir fuara katilimlari i¢in destek saglanmaya baglandi. Programin basarili sonuglar vermesi
tizerine bu kez yurti¢i ve yurtdis1 fuarlara katilmak isteyen ATO iiyelerine stant destegi de sunuldu.

ATO iiyelerinin vizyonunun gelismesini saglayan bu destekler kapsamindaki 3.5 yillik siiregte, yurtdis1 fuarlara 862,
yurtdis1 fuarlara 704 olmak iizere toplam 1559 is adaminin katilim saglandi. ATO ayn1 donemde iiyelerine yurtiginde 46,
yurtdiginda da 71 olmak iizere 117 fuari inceleme olanagi sundu. ATO iiyeleri, stant destegi kapsaminda ise yurtiginde
119, yurtdisinda da 9 olmak iizere 122 fuara katilarak {iriinlerini tanitma sans1 buldu.

Uyelerinin dis pazarlara agilmalarina yonelik desteklerini bununla da sinirlandirmayan ATO, iiyelerinin yeni pazar
ve miisterilere ulasmalarini saglamak adma 2015 yilinda Cukurova Kalkinma Ajansi destegiyle Ticari Bilgi ve Istihbarat
Merkezi’ni (TBIM) hayata gegirdi. Bu hizmet ile firmalarin hedef pazar tespitleri yapabilmeleri ve hedef pazarlardaki
rakiplerinin durumlarmni gérme ve ihracat stratejilerini belirlemelerine olanak saglandi. Ayrica, 2008 yilindan beri Adana
Ticaret Odas biinyesinde yiiriitiilmekte olan Avrupa isletmeler Ag1 Dogu Akdeniz Projesi ile de KOBI’lerin uluslararasi
pazarlarda rekabet giiclerini yiikseltmelerine yonelik teknik ve ticari igbirlikleri kurulmasi, inovasyon ve teknoloji
transferi, finansmana erisim ve AB mevzuati konularinda bilgilendirme, damigsmanlik ve egitim hizmetleri sunuluyor.
Adana Ticaret Odasi1 bu ¢aligmalarla tiyelerinin uluslararasi platformlarda bagar1 hikayeleri olusturmas: ve kentin ihracat
rakamlarinin en iist seviyeye ¢ikarilmasina katki saglamay1 hedefliyor.



