ADANA TiCARET ODASI

Basin Biilteni

ATO Yénetim Kurulu Baskan Atila Menevse, 2017 Yih ihracat Hamlesi Programi® acihsinda konustu:

Ihracatla biiyiiyen Adana’y1 birlikte insa edecegiz

Adana Ticaret Odas1 (ATO) Yonetim Kurulu Baskan: Atila Menevse, ihracatin gelismekte olan iilkeler igin
hayati onem tagidigina isaret ederek, “Bizim, iilke olarak iiretim ve ihracat odakli biiyiimeye ihtiyacimiz var.
ATO olarak tiyelerimizin ihracata yonelmesi, iiretimini dis pazarlara ulastirmas: i¢in sundugumuz egitim ve
maddi destegi artirarak siirdiirme kararliligindayiz” dedi.

Uyelerini diinya ile entegre ederek gelisimine 1s1k tutmay: hedefleyen Adana Ticaret Odasi, ilkini 2014
yilinda uyguladig1 Ihracat Hamlesi’nin ikincisine start verdi. Bugiine kadar ihracat deneyimi olmayan veya az
olan firmalarin ihracat kapasitelerinin gelistirilmesinin hedeflendigi projenin ikinci etabina yogun katilimin
olmas: dikkat gekti. 50 firma temsilcisinin katildig1 2017 Y1l ihracat Hamlesi Programi’nin agilisinda konusan
ATO Bagskan Atila Menevse, “Bu farkindalig: tiyelerimize de yaymak ve ihracatla biiyiimelerini saglamak igin
2014 yihinda ihracat hamlesi eylem planim hayata gegirdik. Once iiyelerimizin ihracat dncesi sorunlarin
arastirdik. 281 firmaya uyguladigimiz anketin sonuglarina gére proje modiillerimizi tasarladik. Bu sorunlarin
¢oziimii ile eszamanl: olarak, Tiirkiye’de ilk ve tek olan Odamizin meslek gruplari destek programini yiiriirliige
koyduk. Bu programla iiyelerimize dogrudan tesvik ve destekler sagladik. Bu dogrudan tesvik ve destekler
sayesinde, 698 liyemiz yurti¢inde diizenlenen uluslararasi fuarlara, 893 {iyemiz yurtdisinda diizenlenen fuarlara
katilmistir. Yurtigi ve yurtdisinda tiyelerimiz 118 farkli fuari ziyaret etmistir. 122 tiyemiz Odamizin destegi ile
bu fuarlarda stant agmistir. Bu faaliyetler i¢in iiyelerimize Odamizca saglanan dogrudan destek tutar: toplam 2
milyon 273 bin TL olmustur” dedi.

Ihracata yonelen firmalarin daha kaliteli mal iiretmeye baslayip, teknolojiyi daha yakindan takip etmeye,
Ar-Ge'ye agirhik vermeye baglayacaklarini belirten Menevse, "ilk donemde 8-10 firmay: bu hamle kapsaminda,
ihracat yapar pozisyona getirmistik. Biz bu kervana yeni vagonlar: ilave etmek hedefindeyiz. Clinki Adana’nin
bu potansiyeli var. Rakamlara baktigimizda Adana'da ihracat yapan firma sayisinin 1000 ile 1100 arasinda
degistigini goriiyoruz. Bu rakam hakikaten ¢ok az. Adana'da 40 bin firma var. Bunun 25 - 26 bini bize kayith.
40 bin firmadan sadece bin firma ihracat yapiyor. Bunu gercekten ifade etmekte zorlaniyorum ama ¢ok az.
Adana, yurti¢i gayri safi milli hasilada 8. sirada ama ihracat siralamasinda 11. sirada. Demek ki bir potansiyel
var ancak bu potansiyeli yeterince degerlendiremiyoruz. Burada bir sikinti var. lhracat yapmay: Adana'nin
mecburiyeti olarak goriiyorum" diye konustu.

Egitim ve danismanlik destekleri kapsaminda gegtigimiz donemde yiiriitilen program kapsaminda, 57
firmaya egitim ve danigmanlik hizmeti verildigini, egitim sonunda segilen 5 firmaya ise ileri seviye danigsmanlik
kapsaminda ihtiya¢ duyduklar bilgi, belge, danigmanlik gibi desteklerin ticretsiz saglandigina deginen Menevse
konusmasini soyle siirdiirdii:

“Odamizin 120. yil etkinlikleri kapsaminda baslattigimiz ihracat hamlesi eylem planina bir yeni halka
ekleyerek devam ediyoruz. Adana Ticaret Odast Yonetim Kurulu Bagkan: oldugum giinden baslayarak Adana
ekonomisine dair cesitli sorunlarini analiz ederek ¢oziimler iiretmeye calisiyoruz. Uyelerimizin &niinii agmak,
islerini, ekonomilerini gelistirmek adma yiiriittiigiimiiz ¢alismalar1 takip ediyorsunuz. Uyelerimizin
isletmelerinin verimliligini yiikseltmek, triinlerinin katma degerini artirmak igin, sanayi siteleri kurulmast,
kiimelenme, Tarim Ihtisas Organize Sanayi Bélgesi kurulmasi, Oda hizmetlerine elektronik ortamda erisilmesi
gibi ¢ok cesitli alanlarda projeler yiiriitiiyoruz. Bu kapsamda siirdiirdiiglimiiz en 6nemli ¢caligmalardan biri de
ihracat hamlesi projesidir. Thracat, gelismekte olan iilkeler igin hayati 6neme sahiptir. Bizim, iilke olarak {iretim
ve ihracat odakl bir biiyiimeye ihtiyacimiz var. Thracat, faktor verimliligi ile iilke kaynaklarinin daha etkin
kullanilmasini  saglar, yeni teknolojilerin, bilgi ve tekniklerin transferini kolaylastinr. i¢ pazar
kirilganhiklarindan, fiyat dalgalanmalarindan korur. Hepsinden onemlisi isletmelerimizi diinyayla entegre
ederek gelistirir ve diinya ligine tasir. Bugiin tekrar yeni tiyelerimizle bu ¢alismalarimizi siirdiirmek {izere
projemizin ikinci etabini baslatiyoruz. Bu projemize de 50 iiyemiz katilim saglayacaktir. 10 giin stiren egitimin
ardindan segilecek firmalarimiz tcretsiz damismanlik hizmeti alarak ihracat¢i grubuna dahil olacaklar.
Umuyorum bu ¢alisma ve bunu biitiinleyen desteklerimizle Adana ve Tiirkiye ekonomisi yeni ihracatgilar ve



ihracatla biiyiiyen firmalar kazanacaktir. Caligmamiza Adana ihracatinin nabzini tutan, her biri konularinda
uzman, ¢ok kiymetli bir danisman ekibi destek veriyor. insallah danismanlarimizin ve iiyelerimizin gayreti ile
ihracatla biiyiiyen bir Adana’y1 birlikte insa edecegiz.”

Ilk programda katildig1 egitim ve aldigi danmsmanlik hizmetleri ile ihracat yapma basarisi gosteren 3 firma
temsilcisinin yan1 sira egitim veren uzman kadronun plaketle &diillendirildigi torenin ardindan egitime
basland1.10 giin siirecek 30 saatlik egitimde; ATO Danismani ve ihracat Hamlesi Projesi Koordinatorii Prof.
Dr. Nejat Erk, Cag Universitesi Ogretim Uyesi Yrd. Dog. Dr. Ibrahim Inan, Net Giimriik Miisavirligi Ltd. Sti.
sahibi Gumriik Miisaviri Tiirkan Cerrahoglu ve Genel Koordinatérii Miinevver Demiral, Netlog Global
Forwarding Bolge Miidiirii Nebi Arioglu, Ebru Dénmez Hukuk Biirosu sahibi Avukat Ebru Donmez, Tiirk
Ekonomi Bankas1 Dis Ticaret Merkezleri Miidiirii Turan Akin ve Giiney Celik Hasir D1s Ticaret Miidiirii Omer
Kaplan’dan olusan uzman kadro tarafindan katilimci firma temsilcilerine, “Firma stratejisi ve Siireci, Neden
Ihracat, Rekabet ve Rekabet giicii, D1s Ticarette Odeme Sekilleri ve Finansman, Akreditif ve Teslim Sekilleri,
Ihracatin Tesviki ve Eximbank, Uriin, Kalite ve Fiyat iliskisi, Giimriikleme Siireci Yasanacak Sorunlar, Lojistik
Stratejileri, Pazar Arastirmasi ve Yurt Disi Pazarlama, Hukuki Sorunlar ve Sozlesmeler ve Kritik Basar
Kosullar1” basliklarindaki konular anlatilacak.



