ADANA TICARET ODASI

Basin Biilteni

ATO’nun Stratejik Pazarlama ve
Satis Egitimi basariyla tamamlandi

Adana Ticaret Odasi tarafindan isletmelerin pazarlama ve satig faaliyetlerini daha etkin kilmak, amaglarma en
etkili sekilde ulagmalarin1 saglamak, firma karliligi ve misteri mutlulugunu saglayabilmeleri konusunda
bilinglendirilmeleri amaciyla diizenlenen, “Sertifikali Stratejik Pazarlama ve Satis, Miisteri Iliskileri Yonetimi, Dijital
Pazarlama Egitimi”ne katilan 60 kursiyere, diizenlenen bir torenle sertifikalar1 verildi.

Sertifika toreninde konusan Adana Ticaret Odasi Yonetim Kurulu Bagkani Atila Menevse, tarimi, Sanayisi ve
hizmet sektorii ile Tirkiye'nin ilk sanayilesen kenti olan Adana’nin gilinlimiizdeki en 6nemli sorununun, mevcut
potansiyelinin degerlendirilememesi oldugunu soyledi. Adana’nin iiretim potansiyelinin degerlendirilebilmesi igin
iiretimden satig asamasina kadarki tim evrelerde egitimli ve yenilige acik bir yapiya sahip olunmasi gerektigine
inandiklarini kaydeden Menevse sozlerini sdyle siirdiirdii:

“Odamiz bu kapsamda iiyelerimizin nitelikli eleman ihtiyaglarinin giderilmesi i¢in egitim faaliyetlerini araliksiz
siirdiirmektedir. Uyelerimizden gelen egitim talepleri kapsaminda yapilan planlamalar sonucunda da 3 giin siireli -
Sertifikal1 Stratejik Pazarlama ve Satis, Miisteri Iliskileri Yonetimi, Dijital Pazarlama Egitimi- hayata gegirilmistir.
Egitim siiresince 60 kursiyerimize ticaretin en Onemli unsurlarindan biri olan stratejik planlama ve etkin satis
sistemlerine yonelik kapsamli bilgilendirmelerde bulunulmustur. Giderek biiyiiyen global pazar sartlar1 ve artan
rekabet karsisinda, isletmelerin satis1 dogru bir pazarlama stratejisi tizerine kurarak ayakta kalabilmeleri zorunluluk arz
etmektedir. Giiniimiizde ticaretin en temel sartinin satis oldugu ortadadir ve dolayisiyla da iiretimden ¢ok satig 6n
plana ¢ikmaktadir. Satigi iyi yapanlar da her zaman bir adim ileride olmaktadirlar. Dolayisiyla iiretim, pazarlama ve
satisin ekonomide bir biitiinliik igerisinde ve hep birlikte ahenk igerisinde galismasi lazim. Elektronik pazarlama ve
satigin onemini kavrayarak biinyelerine uygulayan firmalarimiz, dijital ve e-pazarlama gibi maliyet gerektirmeyen satis
tekniklerini kullanarak; fuarlara bile gitmelerine gerek kalmaksizin satis yapabilmektedirler. Adana Ticaret Odast
olarak sizlere bu egitimi vererek Adana ekonomisinin gelisimine énemli katki sagladigimiza inaniyoruz. Bu egitimi
almanizdan dolayz sizleri kutluyorum. Burada 6grendiginiz bilgileri sahada pratige dokerek isletmelerinizin satiglarinin
Oonemli oranda artmasina katkida bulunacaginiza inantyorum” diye konustu.

Adana Ticaret Odast Meclis Salonu’nda ii¢ giin siiren ve toplam 60 kursiyerin katildigi seminerde Bahgesehir
Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii 6gretim iiyelerinden Hakan Okay ile Marka Fikirleri Platformu Kurucusu,
Marmara Universitesi Isletme Fakiiltesi konuk akademisyeni Bilal Temizer tarafindan “Stratejik Yonetim, ileri Diizey
Satig ve Pazarlama, Dijital Pazarlama ve Sosyal Medya” konulart ile ilgili kapsamli bilgiler verildi.

Seminer sonrasinda diizenlenen térende, basarili olan kursiyerlere ATO Bagkani Atila Menevse, Yonetim Kurulu
Uyeleri Ziibeyt Sendur, Emine Nargile, Mehmet Ozel, Sahin Giineser, Ziya Alim Koger, Genel Sekreter Vekili Birol
Yarman ve Genel Sekreter Yardimeis1 Baris Topal tarafindan sertifikalar1 verildi.



